
AMBRE BOUSSERT

CONTACT

DIPLÔMES

COMPÉTENCES

ambre.boussert@gmail.com

PROFIL

EXPÉRIENCES

Roanne (42300)

ambre-boussert.com

Mastère Manager Commercial et

Markteting

Consciencieuse et à l'écoute, j’aime le contact humain et je

m'investis pleinement dans ce que j’entreprends. Le sport et les

activités créatives rythment mon quotidien et m'apportent

énergie et motivation.

Arago St Anne | 2024 - 2026

Bachelor Responsable du

développement commercial

Réorganisation et déplacement de rayons pour optimiser la

mise en avant des produits.

Gestion des commandes, réception des livraisons, facturation

et retours fournisseurs.

Conseil client et encaissement / billetterie.

Conseillère de vente

Participation au développement du site web Axa. Gestion de

projet avec la méthode agile. 

Développeuse Web - Axa

DUT et L3 Informatique

Université de Lille | 2020 - 2023

Espace culturel Leclerc Riorges | 2023 - Aujourd’hui

Avril - Juin 2023

Ares Formation | 2023 - 2024

Pack Office

Wordpress

Mise en œuvre d’une stratégie de développement commercial

incluant la réalisation d’une étude de marché. Relation client

via la prospection, mais aussi en représentant l’entreprise

durant deux salons à Paris : Architect@Work et le Forum des

Projets Urbains. 

Chargée de développement commercial
IKM Roanne | Septembre - Novembre 2023

Management

Permis B

Anglais et Espagnol

Accueil & conseil clientèle

Suivi des KPI

Ambre Boussert

http://ambre-boussert.com/
https://www.linkedin.com/in/ambre-boussert-4706431b8/
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